&
SENA

FORMACION COSTOS Y PRECIOS DE UN PRODUCTO JAQ
TALLER #1

nomere: FeluRe fe/h/?"
FECHA:
KIT DE ACTIVIDAD: EL PRODUCTO INUTIL

Objetivo: Desarrollar creatividad, argumentacion y habilidades de venta.

INSTRUCCIONES

1. Crea un producto que no sirva para nada.
2. Define nombre, precio y supuesto uso.
3. Prepérate para venderlo en 5 minutos.

FORMATO DEL PRODUCTO

Nombre del producto: \_Aﬂ(c&\ A\n @4&
LQué es?: Ay F\Q.L(/u‘q o Cabo

¢ Para que sirve?: Pcu.ru N

Precio: $-100 &t«-’-’-&

ESTRATEGIA DE VENTA
¢ Por qué alguien lo compraria?: “?QH U\'-Lur AN '%“C a’("'\

¢ Qué problema soluciona?: N*L&"-* (Qg = u—c.Qp b

Frase de venta: _ S& ue/u—&.o_ \ﬁlc)\ 5& (R
P Ct‘“‘"‘&”\ 1 e a\/ugfw By 2acccdog

REFLEXION FINAL ¢ Por qué funcioné o no funcioné tu venta?
’gwmo ?“{b&. \{\u Ly Qofeany ~\

S Rewn A sl Ry

*No necesitas el producto perfecto para empezar... necesitas la decision de intentarlo y la valentia de mejorar en el
camino.” &

INSTRUCTORA STEFANIA RIOS
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FECHA:A.éVn

KIT DE ACTIVIDAD: EL PRODUCTO INUTIL

Objetivo: Desarrollar creatividad, argumentacion y habilidades de venta.
INSTRUCCIONES

1. Crea un producto que no sirva para nada.
2. Define nombre, precio y supuesto uso.
3. Preparate para venderlo en 5 minutos.

FORMATO DEL PRdDUCTO

Nombre del producto: bQEJ‘(JQ S JYOP icales

iQuées?: IUgo3 Guaha & o Mora m”\"’f)o
¢ Para qué sirve?: \/L‘LA VCA-QYJ a

Precio: $_[+hO O

ESTRATEGIA DE VENTA )
¢ Por qué alguien lo compraria?: D¢/ \ ce \ DQ idoss /‘Ucd-\)rq

£ Qué problema soluciona?: LO\ S@JQJ

Frase de venta: ’Bu\”\ D oM

REFLEXION FINAL ¢Por qué funcioné o no funcioné tu ventg?
S _unNdohe $ul oy pro vl o

™ u\‘{ coho CI\H @)

“No necesitas el producto perfecto para empezar... necesitas la decision de intentarlo y la valentia de mejorar en el
camino.”

INSTRUCTORA STEFANIA RIOS
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